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南川报讯（记者 王婷婷）“解德渊，

5400元。”“严保均，6900元。”日前，南川

区鸣玉镇政府会议室内人头攒动、气氛热

烈，十几位村民代表依次在明细表上签名，

领走属于自己的那份优质稻分红款。

手中有订单，种粮心不慌
2024年，鸣玉镇有3个村约80户村民

参与“订单农业”优质稻种植，采取“公司+

村集体+种植户”的发展模式，由水稻收购

商和村集体达成种植协议，当地农业服务

中心免费提供优质稻种子和技术指导，农

户负责耕种。稻谷成熟，公司以保底价进

行集中收购，年底村民可拿到分红款，村集

体也会根据所辖区域水稻种植规模和产出

品质获得一份收入。

“我种了大概15亩地的水稻，产出有

5000多公斤，卖给公司3420公斤，今天拿

到了10260元的分红款。”李国强是鸣玉镇

鸣星村的优质稻种植大户，他认为“订单农

业”给村民带来的好处是，水稻种出来不愁

销路，价格也有保障。

据了解，优质稻包含了Q优12、宜香

优2115、神龙优228等多个水稻品种。鸣

玉镇海拔在400～1300米之间，水稻收购

商会根据海拔高度的不同，动员农户种植

合适的水稻品种，以保障单位土地面积发

挥更大经济效能。

“订单农业”赋能乡村产业发展
负责当天分红款交付的水稻收购商是

鸣玉镇本土的一家公司，在当地有一个食

品加工厂，经营范围涉及稻谷、红薯等农作

物的加工、包装和销售。“2024年是我第一

年在各村尝试‘订单种植’，和以前的‘单打

独斗’相比，效果不错。”作为返乡创业人

员，该公司负责人谈刚向记者讲述起自己

在家乡推广“订单农业”的缘由。

曾经，他尝试从村民手里收购水稻，自

己加工成大米后进行二次销售，但由于收

购来的水稻品种不统一、质量参差不齐，市

场销路并不乐观。“做生意讲的是长长久

久，质量时好时坏不容易留住客户。”谈刚

悟出了一个道理，要想把鸣玉的大米推广

出去，就必须树立自己的品牌，把好产品质

量关，在大米源头上做文章，与村集体、村

民达成合作意向，约定种植特定品种的优

质水稻。

“我们除了和村集体是订单购买关系，

与大米购买商之间也是这种关系。”谈刚

说，他所经营的农产品加工厂与当地连锁

超市、米粉店、食堂等保持长期合作，这些

商家一年需要多少大米，他们就会追溯源

头，向村集体提前预订相应数量的稻谷。

“如此，便可适应市场需要，避免盲目生

产。”

在谈刚的农产品加工厂内，碾米机、抛

光机、包装机一应俱全，不同质量的大米被

套上不同品牌的包装袋，分类码放，而它们

都已经提前预订了出去。

谈刚说，一个人的力量不够，需要整个

镇、各村的通力合作，因地制宜打造一村一

品，才能实现当地农作物的规模化、品牌化

发展。

据了解，优质稻是当地经济发展的一大

主导产业，也是乡村振兴的重要支撑力量。

其产业形态以订单种植、线上+线下销售、生

产加工销售一体化等模式呈现。2024年，

该镇优质稻种植面积突破10000亩。

“技术有指导，产品有销路，品牌有保

障，村民和集体有增收。”鸣玉镇党委副书

记张凤说，接下来会继续发挥好企业与村

集体“沟通桥梁”的作用，鼓励扩大“订单农

业”优质稻种植规模，助力提升本土大米品

牌影响力，发展壮大水稻产业，带动村民增

收。

南川区鸣玉镇：

“订单农业”见效益 村民喜领“分红款”

水稻收购商将分红款交到村民手中。 南川报记者 王婷婷 摄

1月4日晚，大足城区宏声文化广场迎春灯饰光彩夺

目，送来了浓浓的年味，吸引了不少市民观赏、拍照。

据了解，今年大足区迎春灯饰精心挑选了石刻文化、

海棠花韵、鲤鱼灯舞、五金、中敖火龙等极具地方特色的文

化符号作为设计元素，通过光影与夜色的完美融合，充分

彰显大足的文化底蕴与城市魅力。

新渝报记者 黄 舒 摄

据《新渝报》

近日，綦江区赶水镇石房村，晾晒的萝卜干与农

田相衬，描绘出一幅乡间“五线谱”。

据悉，今年赶水镇围绕种源端、种植端、加工端、

营销端、品牌端全产业链发力，萝卜种植面积达到1.5

万亩，并推出12款草蔸萝卜系列制品，全年草蔸萝卜

综合产值首次突破1亿元，户增收2000元以上。

綦江日报记者 陈星宇 摄

据《綦江日报》

乡间“五线谱”

灯饰点亮
年味渐浓


